Comcalcularlameva
previsidode vendes?

Queéslaprevisid de vendes?

Laprevisid de vendes ésunaxifraestimadadelque vendrauna
empresaenun futurdeterminat.

Per queserveixlaprevisié de vendes?

Laprevisiddevendesserveix per:
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Comescalculalaprevisié de vendes?

Quantvullvendre?
Peraunaempresanova,laprevisido de vendes dependrade:

e Objectiuspersonalsdel’empresari
e Objectiusestrategicsoempresarialsdel’empresari

Comsabersiaquestaxifraésrealistaoraonable?

o Obtéinformaciésobreel o Estudialatevacompetencia
sectorielmercat o ldentificaiparlaamb elsclients

o Andlitzalainformacio potencials

o Treuconclusions o Calculaelteumercatpotencial

o Formulahipotesis o Calculalatevaquotademercat

sdnlespersonesiempresesdelanostradarea
d’influencia, que ens poden comprar anosaltres.
éselvolumdelescompres que enspodenferelsnostres
clients potencials.
d’'unaempresaindicaquin percentatgerepresentenles
sevesvendessobreel volumtotaldelmercat.

Quantemcostaraassolirlaprevisié de vendes?
Hem de coneixer elcostdelesaccionscomercials que seran
necessaries per assoliraquestaxifrade vendes.
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e Preveu3escenaris:optimista,realistai e Assisteixafiresperconeixerles
pessimista. innovacionsdelsector.

e Preveuimprevistosicanvisalsectorial e Fesunseguimentregulardelateva
mercat. previsid de vendes.

e Preveuperiodesdevacancesper e Ajustalatevaprevisid devendes.
establir previsions mensuals. ¢ Nooblidisqueelsobjectiussdn

e Preveusubscripcionspertenir fonamentals per gestionaramb exituna
informacio actualitzadasobre el sector. empresa.
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